
https://www.notastransformaciondigital.com/MercadeoEstrategico/Alternativas-de-comercializacion.php

ALTERNATIVAS DE COMERCIALIZACION

Métricas que serán utilizadas para monitorear la cuota del mercado y la utilidad obtenida por la organizaciónDefinir el producto o servicio con el que se desea obtener ingresos

Definir el objetivo que se espera lograr comercializando un producto o servicio al mercado

Por medio de plantillas bien estructuradas y de alto valor publicar flujos efectivos para la implementación de la 
transformación digital en la organización

1) Número de clientes suscritos al servicio de plantillas.
2) Margen de utilidad del servicio de suscripción a las plantillas.

OBJETIVO CANAL DE COMERCIALIZACION

PRODUCTO O SERVICIO INDICADORES

Obtener ingreso por medio del portal web a partir de la publicación de servicios documentales que aceleren el 
proceso de implementación de la transformación digital en la organización

Sitio web

Vía que será utilizada para generar ingresos con el producto o servicio


