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ctividades Cla

. e
\; Transformacién

PARARE
¢Quienes son nuestros socios claves?

Ninguno.

Quienes son nuestros proveedores claves?

1) goddady.com

2) Disenador Freelance.

4Qué recursos claves estamos obteniendo de nuestros socios?
1) Senvicio de hostingy dominio.

2) Logoy disefio de laweb.

Qué n realizando nuestr ios?
1) Gestion del servidor 7/24.
2) Disefio Webyy experiencia UX.

Qué én realizando nuestr ios?
Ninguno.

CATEGORIAS:

Actividades clave como propuesta de valor.
Guias répidas de transformacion digital.
Plantilas.

Casos practicos.

Canales de distribucion.

Redes Sociales.

Buscadores.

Correos segmentados.

Relaciones con los clientes.

Procesos de formacion

Difusion del portal web

Flujo de ingresos

Consultorias

Google Adsense.

¢Cuales recursos cl para la valor?
Creador e contenidos.

Mockups

Disefiador.

Programador.

¢Cuales recursos claves para les d

SEO.

SEM.

¢Cuales recursos claves debemos disponer para construir y fortalecer las relaciones con los clientes?
Senvicio de atencion.

Contenidos de alto valor.

£Qué actividades claves se deben ejecutar para fortalecer y perdurar as fuentes de ingreso?
Evolucion de contenidos.

Evolucion de plantillas.

Estructura de Costos

Cuales son los costos mas importantes para mantener el modelo de negocio?
Hostingy dominio

Cuales son los recursos claves mas caros?
Marketing digital.

Cuales son las actividades claves mas caras?
Programacion

Qué valor le vamos a entregar al cliente?

Contenidos de alto valor

Herramientas para aplicary dominar la transformacién digital.
Cudles son los problemas de los clientes que vamos a solucionar?
Acceso alainformacion de forma integrada

Guias rapidas de aplicacion de la transformacion digital.
Presentaciones.

Relaciones de elementos actualizados.

2Qué necesidades del cliente vamos a satisfacer?

dela 6n digital.

£Qué tips y mantener con los clientes?

Relacion personal

Relacion personal dedicada

Auto-Servicio

Senvicio automatizado

Comunidad

;Cuanto me va a costar establecer y mantener los tipos de relaciones seleccionados?
$10.000.000 mensuales

Que tan integrado se encuentra los tipos de relaciones seleccionados con mi modelo de negocio?
Enun 75%

&Por prefieren ser
Chat

Correo

Teléfono

Teléfono

;Cuil es el canal que mejor funciona?

Teléfono

¢Cual es el canal que genera mayor costo beneficio?
Correo

4Como integramos los canales con la rutina de los clientes?
Envio de correos despues de las 6:00 pm

Flujos de Ingresos

ZEL dispuesto a pagar por

Suscripcion

;Como estan pagando actualmente?
Consignacion

Pago electronico

Pago electronico

80%
Publicidad 20%

Cual es la forma preferida de los clientes para realizar su pagos?

¢Cual es el % que aporta cada linea de productos o servicios a los ingresos totales?

¢Para quienes vamos a crea valor?

Empresas.

Profesionales.

iCudles serdn los clientes mas representativos?
Instituciones educativas.

Empresas.

Profesionales.

Estudiantes.




VISION DEL PRODUCTO

VISION: Plataforma de contenidos de transformacion digital para apoyar a y profesionales a optimizar su esfuerzo en el trabajo e incrementar su resultado
GRUPO OBJETIVO NECESIDADES DE LOS INTERESADOS CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO VALOR DE NEGOCIO OKR KPI MOSCOW | ENTREGABLE DE VALOR
CRUD y Publicacién de guias Deberia
CRUD v Publicacion deIi Deberi Modulo de contenido
Acceder a contenidos de valor y simplificado para y Publicacion de lineas eperia i -
R v simp P . — - Generar minimo 50.000 visitas mensuales introductorio
entender y aplicar los conceptos de la transformaciébn |CRUD y Publicacién de areas . Deberia
digital en | bai en la plataforma de contenidos.
igital en los trabajos. CRUD y Publicacién de procesos Deberia Modulo de contenido
CRUD y Publicacion de actividad Deberia detallado
¥ Publicacion de actividades OBJETIVOS IMPLEMENTACION | INCREMENTO DE
Estudiantes y profesionales Relacionamiento guias con lineas CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO Deberia
Acceder a las relaciones entre guias, lineas, dreas, Relacionamiento lineas con éreas Incrementar la duracién de la sesién a un PRODUCTO SPRINT Deberia Relacionamiento de
procesos y actividades de forma sencilla. Relacionamiento reas con procesos minimo de un minuto. Deberia contenidos
Relacionamiento actividades con procesos, areas, lineas y guias Deberia
Acceder a los contenidos por medio de un buscador. Buscador por coincidencia parcial Incrementar [a duracién de la sesién a un Deberia Buscador

minimo de dos minutos.




ingular (O+*N+P)/R

ESTIMACION DE CAPITAL DE TRABAJO

Constante que representa la incertidumbre y

VISION: para apoy; trabajo e i resultado oy Definicién de la incertidumbre Definicién del riesgo R
ENTREGABLE DF VALOR CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO OBJETIVOS IMPLEMENTACION EsG0s | ACTVIDADES ) toda s informacian de por 3 h
(Agrupacién negocio - técnico) PRODUCTO i corrupcion de alcance
toda a informacién de por
* Publicar 3 secciones de texto manua 2 g
Publicar 3 detexts ! corrupcion de alcance de baio impacto WA
Modulo de contenido introductorio CRUD y Publicacién de guias, * Publicar una imagen
* publicar plantilla
+ Publicar ejemplo.
* Publicar 3 secciones de texto manual.
* Publiar una im
Modulo de contenido detallado CRUD y Publicacién de procesos, actividades ublicar una imagen
* Publicar plantilla.
< publcar eempl. R lequipo NO cuenta con toda la Informacién de manera detallada y documentada por historias de usuario, existen riesgos, | Los riesgos son de impactoy

on impactos variados v acuerdos verbales

probabilidad baio

Relacionamiento guias con lineas

Relacionamiento lineas con areas

mP

Relacionamiento dreas con procesos

Relacionamiento actividades con procesos, éreas, lineas y guias

Buscador

Buscador por coincidencia parcial




HOJA DE RUTA DEL PRODUCTO

OBJETIVO DEL SPRINT

ENTREGABLES DE VALOR HISTORIAS DE USUARIO CREADAS HISTORIAS DE USUARIO REFINADAS | TASKEO | SPRINT | CAPITAL DE TRABAJO | FINALIZADO
INCREMENTO DE PRODUCTO

* Publicar 3 secciones de texto manual i i Si 1 a0 Si
(guias, lineas, areas).
* Publicar una imagen (guias, lineas, ) ) . .
3 Si Si Si 2 40 Si

Modulo de contenido introductorio dreas).
* Publicar plantilla (guias, lineas, areas). Si Si Si 3 40 Si
* Publicar ejemplo (guias, lineas, areas). Si Si Si 4 40 Si
* Publicar 3 secciones de texto manual
(procesos, actividades)
* Publicar una imagen (procesos,

Modulo de contenido detallado actividades). Si Si Si 5 60 Si

* Publicar plantilla (procesos,
actividades).

* Publicar ejemplo (procesos,
actividades).

Relacionamiento de contenidos

Buscador




CRONOGRAMA DE LANZAMIENTO

ENTREGABLES DE VALOR FINALIZACION DESARROLLO APROBACION DESARROLLO TRANSICION PARA PASO A PRODUCCION PASO A PRODUCCION NOVEDAD
Actualizar vision producto
i Actualizar hoja ruta del producto
Modulo de ?onten|do Jul-24 ul-24 ) p Jul-24
introductorio Lista de chequeo despliegue
Estabilizacion
Actualizar vision producto
. Actualizar hoja ruta del producto
Modulo de contenido detallado Aug-24 Aug-24 Aug-24

Lista de chequeo despliegue

Estabilizacion

Relacionamiento de contenidos

Actualizar vision producto

Actualizar hoja ruta del producto

Lista de chequeo despliegue

Estabilizacion

Buscador




ESTRUCTURA DE COSTOS

Concepto Valor COSTO UNITARIO PROMEDIO
GASTOS ADMINISTRATIVOS Valor Cantidad | Unidad Costo
Oficina $0 1|Oficina $0
TALENTO Valor Cantidad | Unidad Costo
Emprendedor $0 1[Mes $0
INFRAESTRUCTURA Valor

Hosting - Dominio $130,000 12|Mes $10,833
COSTOS INDIRECTOS Valor

Energia $960,000 12(Mes $ 80,000
COSTOS FIJOS Valor

Internet $1,680,000 12|Mes $ 140,000




PRESUPUESTO

LINEA DE
LINEA DE TIEMPO TOTAL
GASTOS COSTOS COSTOS TIEMPO TOTAL
ENTREGABLE DE VALOR ADMINISTRATIVOS TALENTO | INFRAESTRUCTURA INDIRECTOS FIJOS MENSUAL PRESUPUESTAD MENSUAL EJECUTADO TARIFA HORA
PRESUPUESTADA (o]
EJECUTADA
Modulo de contenido introductorio
$0 $0 $ 10,833 $ 80,000 $ 140,000 2.00 $ 461,667 2.00 $ 461,667 $ 1,202
Modulo de contenido detallado $0 $0 $10,833 $ 80,000 $ 140,000 1.25 $ 288,542 1.25 $ 288,542 $1,202
Relacionamiento de contenidos $0 $0 $10,833 $ 80,000 $ 140,000 $0 $0 #DIV/0!
Buscador $0 $0 $ 10,833 $ 80,000 $ 140,000 $0 $0 #DIV/0!
PRODUCTO $ 750,208 $ 750,208
Indice desempeio ejecucion: 1.00




TALLA CAMISETAS

Rango capital de trabajo Puntos de incertidumbre Puntos de esfuerzo  [Puntos de historia Talla
la4horas 1 1 2 S
5a8horas 1 2 3

9a 16 horas 2 3 5 L
17 a 32 horas 3 5 8 XL
Mas de 32 horas 5 8 13 XXL




. . . Horas Horas Capital
Cielodevida |y o- ge negocio Entregabledevalor [ <% eracion [N |capitatde |detrabajopor [T Puntos - |Puntosde | Nro. de de BAC PV AC =Y Sl cpl EAC £TC
producto producto Historias ) Incertidumbre [Esfuerzo [historia Bugs (valor valor
trabajo HU
Generar minimo 50.000 Publicar 3 secciones
" . de texto manual .
Introduccion |visitas mensuales en la (guias, lineas, Sprint 1 6 40 7 6 12 18 2, 1 $264,497 $48,090 $48,090 $48,090 1.0 1.0 $264,498.5 | $216,408.5
plataforma de contenidos. 4reas).
Generar minimo 50.000 Publicar una imagen
Introduccion |visitas mensuales en la (guias, lineas, Sprint 2 5 40 8 5 10 15 4 1 $216,406 $48,090 $48,090 $96,180 1.0 1.0 $216,407.5 | $168,317.5
plataforma de contenidos. |Modulo de contenido |areas).
i torio
Generar minimo 50.000 Publicar plantilla
Introduccion |visitas mensuales en la (guias, lineas, Sprint 3 4 40 10 8 12 20 2, 1 $168,316 $48,090 $48,090 $144,270 1.0 1.0 $168,316.9 | $120,226.9
plataforma de contenidos. dreas).
Generar minimo 50.000 Publicar ejemplo
Introduccion |visitas mensuales en la (guias, lineas, Sprint 4 5 40 8 5 10 15 1 1 $120,226, $48,090 $48,090 $192,360 1.0 1.0 $120,226.4 [ $72,136.4
plataforma de contenidos. areas).
* Publicar 3
secciones de texto
manual (procesos,
* Publicar una
Generar minimo 50.000 Modulo de contenido imagen (procesos,
Introduccion |visitas mensuales en la detallado ivi Sprint 5 7 60 9 14/ 21 35 5 4 $72,135 $72,135 $72,135 $264,495 1.0 1.0 $72,135.8 $0.8
plataforma de contenidos. * Publicar plantilla
(procesos,
actividades).
* Publicar ejemplo
(procesos,
Relacionamiento de
contenidos
Buscador




AVANCE DEL PRODUCTO POR ENTREGABLES DE VALOR

AVANCE CARACTERISTICAS DEL PRODUCTO POR ITERACION

Suma de Entregables de valor Suma de Entregables de valor
Row Labels
planificadas pl
Modulo de ido detallado 1
* Publicar 3 secciones de texto manual
(procesos, actividades)
* Publicar una imagen (procesos,
actividades). 1
* Publicar plantilla (procesos,
actividades).
* Publicar ejemplo (procesos,
actividades).
Modulo de ido intra io 1
Publicar 3 secciones de texto manual 1
(guias, lineas, areas).
Grand Total 2
Suma de Entreg: de valor ifi ma de Entreg; de valor completas
1.2 1.2
1 1
0.8 0.8
0.6 0.6
Values
0.4 0.4 mmmm Suma de Entregables de valor
planificadas
0.2 0.2
=== Suma de Entregables de valor
0 0 completas

* Publicar 3 secciones de texto manual
(procesos, actividades)
* Publicar una imagen (procesos,
actividades).
* Publicar plantilla (procesos, actividades).
* Publicar ejemplo (procesos, actividades).

Modulo de contenido detallado

Publicar 3 secciones de texto manual
(guias, lineas, areas).

Modulo de contenido introductorio

Entregable devalor  Caracteristicas producto

Row Labels Suma de Caractetisticas planificadas Suma de Caracteristicas completas
Sprint1 1 1
Publicar 3 secciones de texto manual (guias, lineas, areas). 1 1
Sprint2 1 1
Publicar una imagen (guias, lineas, areas). 1 1
Sprint3 1 1
Publicar plantilla (guias, lineas, areas). 1 1
Sprint4 1 1
Publicar ejemplo (guias, lineas, areas). 1 1
Sprint5 4 4
* Publicar 3 secciones de texto manual (procesos,
actividades)
* Publicar una imagen (procesos, actividades). 4 4
* Publicar plantilla (procesos, actividades).
* Publicar ejemplo (procesos, actividades).
Grand Total 8 8

Suma de Caractetisticas planificadasSuma de Caracteristicas completas

4.5
3.5

2.5

1
) l I I
0

Publicar 3seccionesde  Publicarunaimagen  Publicar plantilla (guias, Publicarejemplo (guias, * Publicar 3 secciones de
texto manual (guias, (guias, lineas, areas). lineas, areas). lineas, areas). texto manual (procesos,
lineas, dreas). actividades)
* Publicar unaimagen
(procesos, actividades).
* Publicar plantilla
(procesos, actividades).
* Publicar ejemplo
(procesos, actividades).

Values

Sprint 1 Sprint 2 Sprint 3 Sprint4 Sprint 5

Iteracién  Caracteristicas producto

mmmm Suma de Caractetisticas planificadas

=== Suma de Caracteristicas completas



Rowlabels  Sum of Horas Capital detrabajo  Sum of Nro. Historias  Sum of Puntos de historia  Sum of Nro.Bugs  Sumof PV Sumof AC SumofEV [ INDICADORES DEDESEMPENO |

Sprint 1 40 6 18 2 $48,090 $48,090 $48,090 SPI 1
Sprint2 40 5 15 4 $48,090 $48,090 $96,180 CPI 1
Sprint3 40 4 20 2 $48,090 $48,090  $144,270

Sprint4 40 5 15 1 $48,090 $48,090  $192,360

Sprint 5 60 7 35 5 $72,135 $72,135  $264,495

Grand Total 220 27 103 14 $264,497 $264,495

PROGRESO ABC POR SPRINT

70 $300,000

$264,495
60 $250,000

50
$200,000

$192,360
40
$144,270 $150,000
30

ALCANCE

$96,180 20 $100,000
15 15

20 18

$72,135

10 $48,090 - $48,090 $48,090 = $48,090 . $50,000
4
2 2

0] $0
40

Sum of PV [ $48,090 $48,090 $48,000 $48,090 $72,135
Sum of AC $48,090 $48,090 $48,000 $48,090 $72,135
Sum of EV $48,090 $96,180 $192,360 $264,495

FICHATECNICA




Row Labels Sum of Horas Capital de trabajo Sum of Nro. Historias Sum of Entregables de valor planificadas Sum of de valor SumofPV SumofAC Sum of EV

Sprint1 40 6 1 1 $48,090 $48,090 $48,090
Sprint2 40 5 $48,090 $48,090 $96,180
Sprint 3 40 4 $48,090 $48,090  $144,270
Sprint4 40 5 $48,090 $48,090  $192,360
Sprint5 60 7 1 1 $72,135 $72,135  $264,495
Grand Total 220 27 2 2 $264,497 $264,495

PROGRESO ABC POR CARACTERISTICAS

$300,000

$250,000

$200,000
$192,360

$150,000
$144,270

w
o
=
<
(3]
=
=4

$100,000 $96,180

$72,135

$48,090 $48,090 $48,090 $48,090

Sum of Entregables de valor ptamflcadas. __
Sum of EV $48,090 $144,270 $192,360

FICHATECNICA




INVERSION VALOR DE NEGOCIO POR SPRINT INVERSION VALOR DE NEGOCIO POR FASE INNOVACION

Sumade Suma de
Row Labels Suma de PV AC Sumade EV Row Labels Suma de PV AC
L. . Generar minimo 50.000 visitas
Generar minimo 50.000 visitas mensuales en la
] $264,497 $264,495 $ 745,395 mensuales en la plataforma de $264,497 $264,495
plataforma de contenidos. .
contenidos.
Sprint 1 $48,090 $48,090 $ 48,090 Introduccion $264,497 $ 264,495
Sprint 2 $48,090 $48,090 $96,180 Grand Total $264,497 $ 264,495
Sprint 3 $48,090 $48,090 $ 144,270
Sprint4 $48,090 $48,090 $ 192,360 Suma de PV'Suma de AC
Sprint5 $72,135 $72,135 $ 264,495 $ 264,497
Grand Total $264,497 $ 264,495 G
$ 264,497 )
Suma de PV Suma de AC Suma de EV $264,496
$ 300,000 $ 264,496
Values
$250,000 $264,495 $264,495 ° —@—Suma de PV
$ 264,495 «=@==Suma de AC
$200,000
Values $ 264,494
$ 150,000 —e—Sumade PV Introduccion
Generar minimo 50.000 visitas
$100,000 =&—3Sumade AC mensuales en la plataforma de
$72,135 emg@e=Suma de EV contenidos.
$ 50,000
Valor de negocio Ciclo de vida producto
$0

Sprint 1 Sprint2 Sprint 3 Sprint 4 Sprint5
Generar minimo 50.000 visitas mensuales en la plataforma de contenidos.

Valor de negocio Iteracion



ANALISIS DE VARIACION

Row Labels Sumade PV i:ma de Sumade EV Sumade BAC
Sprint 1 $48,090 $48,090 $48,000  $264,497
Sprint 2 $48,090 $48,090 $96,180  $216,406
Sprint 3 $48,000 $48,000 $144,270  $168,316
Sprint4 $48,000 $48,000 $192,360  $120,226
Sprint 5 $72,135 $72,135  $264,495 $72,135

Grand Total $264,497 $ 264,495_ 841580.333

Suma de PV Suma de ACSuma de EV Suma de BAC

Analisis de variacion

$ 300,000
$ 250,000 § 264,497 $264,489
Values
$200,000 $192,360
e=@==Suma de PV
$ 150,000 =@=Suma de AC
$120,226
$ 100,000 e=@==Suma de EV
650000 $72,135 Suma de BAC
$0

Sprint1 Sprint2 Sprint3 Sprint4 Sprint5

Iteracion



ANALISIS DE TENDENCIAS

Etiquetas de fila Sumade EAC Sumade ETC

Sprint 1 $264,498.5 $216,408.5
Sprint 2 $216,407.5 $168,317.5
Sprint 3 $168,316.9 $120,226.9
Sprint4 $120,226.4 $72,136.4
Sprint5 $72,135.8 $0.8
Total general 841585.1945 577090.1945

Suma de EACSuma de ETC

Analisis de tendencias

$300,000.0
$250,000.0

$200,000.0
Values

$150,000.0 «=@==Suma de EAC

$100,000.0 =@==Suma de ETC

R $72,135.8
50,000.0

$0.0 $0.8

Sprint 1 Sprint 2 Sprint 3 Sprint4 Sprint5

Iteracién



